
LANGUES

RYHTME: 1 SEMAINE ÉCOLE / 3 SEMAINES ENTREPRISE

COMMERCIALE BTOB 

PROFIL

+33 7 87 06 33 57

mehenni.sherinepro@gmail.com

Mobilité : Occitanie (Ariège, Toulouse)

LinkedIn : Sherine Mehenni

ATOUTS

Rigueur et ponctualité

Autonomie et prise

d’initiative

Esprit d’équipe

Dynamisme et motivation

Anglais : A2
Espagnol  : A1

 EXPERIENCE

FORMATION

Diplômée d’un BAC STMG, je poursuis actuellement mes études au
sein du Programme Grande École Euridis, spécialisé en business
development BtoB.
Rigoureuse, motivée et orientée résultats, mon ambition est de créer
mon propre business et exceller dans la vente.
En cours de développement de compétences en négociation et en
gestion de portefeuille client, je souhaite contribuer à la croissance
d’une entreprise ambitieuse.

Epicerie fine artisanale (Mars 2023 – Stage)

Voyages 
U.S.A
E.A.U
Maghreb

Sports 
Nautiques ( Seabob, Jetski )
Judo
Salle de sport

E-commerce ( Vinted )

 Permis B78 en cours

Programme Grande École – Euridis Business School (2025 – 2028)
Admise sur concours
Spécialisation Vente & Négociation BtoB
Format : 1 semaine école / 3 semaines entreprise
   Missions:

Prospection et négociation complexe BtoB
Gestion de projet commercial digital
Analyse des besoins clients et stratégie de closing

  Baccalauréat STMG – Lycée Pyrène du Castella, Pamiers (2023 – 2025)
  Spécialité : Ressources Humaines et Communication.
  Format : formation générale et technologique axée sur le management,
  la gestion et les relati
    Compétences développées :
   • Analyse des organisations et de leur fonctionnement
   • Gestion administrative et communication professionnelle
   • Approche des enjeux RH : recrutement, motivation, climat social

Accueil et conseil des clients sur des produits premium
Mise en rayon, gestion de stock, encaissement
Initiation aux techniques de vente et fidélisation
Respect des normes d’hygiène et de sécurité
📌 Lettre de recommandation disponible

Les Sœurs Théières – Aigues-Vives (Secteur Retail)

Sherine

CENTRES D’ INTÉRET

MEHENNI


