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CHARGE D’AFFAIRES 

LV TEC |  2019 - à présent 

 Développement d’une agence en création : Portefeuille 0 € en 
2019 à 2 Millions en 2024  

(1 Million de location / 600 000 € de prestation / 400 000 € de 
ventes)  

 Prospection et développement de la location sur une clientèle 
gros œuvre 

 Suivi des dossiers : de la prise de commande à la restitution de 
matériel d’étaiement en location 

 Recouvrement 
 Vente de la gamme du groupe (RETOTUB) 
 Prise de marché et réalisation des planchers pour les clients 

GO (Gestion de 3 à 24 compagnons) 
  Réalisation des plans d’étaiement en collaboration avec le BE 

 
 

35 Ans 
COMMERCIAL 

MATINBAT | 2017 - 2019 

Démarchage auprès des professionnels 
Vente d’accessoires et de chimie pour construction en béton 
armé Logistique (Recherche de fournisseurs, Passer des 
commandes, Gérer les livraisons auprès des transporteurs, 
etc.) 

 

 
COMMERCIAL 

TECHNOBAT | 2012 - 2017 

Démarchage auprès des professionnels 
Vente d’accessoires et de chimie pour construction en béton 
armé Logistique (Recherche de fournisseurs, Passer des 
commandes, Gérer les livraisons auprès des transporteurs, 
etc.) 

 
 
 

 
BACCALAUREAT PROFESSIONNEL 
COMPTABILITE 

LYCEE TOULOUSE LAUTREC, BORDEAUX | 2010 

 
BREVET D’ETUDE PROFESSIONNEL 

LYCEE TOULOUSE LAUTREC, BORDEAUX | 2008 

Métiers du secrétariat 

EXPÉRIENCE 
PROFESSIONNELLE 

FLORIAN 
LAROCHE 

  

COORDONNÉES 

 

 
 

 


